建行信用卡助力车市

2009年为3.3万个家庭提供信用卡购车分期业务
2009年，建设银行积极贯彻国家扩大内需、改善民生政策，抓住居民家用购车需求持续上升的机遇，大力发展购车分期业务，为购车者提供了有力的信贷支持。截至12月底的数据显示，全国每千辆家用汽车销售中有4辆是通过办理建设银行购车分期业务购买，充分体现了信用卡拉动内需、刺激消费的作用。
建设银行围绕扩大内需、拉动消费的政策要求，加快发展信用卡消费信贷业务，2009年全年刷卡消费交易额接近3000亿元，较上年增长85%。同时，建设银行针对居民家用购车需求旺盛的市场趋势，加大与汽车厂商的合作力度，在全国范围大力拓展购车分期业务，全面启动与广汽本田、广汽丰田、北京现代、东风悦达起亚、东风标致、一汽马自达、上海大众斯柯达、大众进口等八大知名汽车品牌的购车分期业务合作，实现了德、日、韩、法四系车型的全覆盖，大大丰富了持卡人的购车选择。零利息优惠手续费也为持卡人带来了极大的实惠，有效促进了购车分期交易量的提升。目前，建设银行购车分期业务在开展城市范围、合作汽车经销商数量、交易金额等方面均居同业领先地位。截至2009年底，信用卡购车分期业务达22.16亿元，为3.3万个家庭提供了购车支持。
