中国建设银行推出的“内贸通”系列产品支持外贸企业转型 

11月3日上午，在广交会展馆，中国建设银行向客户推介的“内贸通”系列产品，引起了外贸企业的高度关注，并获得一致好评。中国建设银行批发业务总监顾京圃、中国进出口商品交易会中国对外贸易中心副主任王润生出席了此次产品发布会。
据中国建设银行批发业务总监顾京圃介绍，在全球性金融危机全面爆发、世界经济形势发生巨大变化，世界贸易保护主义抬头、国内进出口企业受到巨大影响的宏观形势下，很多外贸企业在努力稳定、恢复出口的同时，开始加大内销的力度。在开拓国内市场的过程中，企业也面临着对国内银行产品陌生、银行服务不能满足业务需求、贸易融资困难等很多障碍。建设银行推出“内贸通”系列产品，一方面是为了贯彻落实国家“保增长、调结构、促改革、惠民生”的决策部署，积极应对复杂多变宏观形势而采取的战略举措；另一方面，也是按照建设银行一直以来秉承的“以客户为中心”的经营理念，针对广大客户的切实需求推出的创新产品和服务。

建设银行此次推出的外贸企业“内贸通”系列产品包括“国际贸易融资”、“供应链融资”和“人民币结算”三大系列共三十一个产品。其中，“国际贸易融资”产品系列适应了外贸企业的内销需求，打破国际、国内贸易的界限，为客户设计了内外贸一体化的国际贸易供应链授信整体解决方案，将各种贸易融资产品都纳入到国际贸易供应链授信服务体系，将外贸企业的境内外销售和采购连接起来。“供应链融资”产品系列是为了协助客户强化供应链管理、满足供应链各环节的资金需求，从供应商收到订单开始的订单融资、到买入应收账款的国内保理业务，从基于物流的动产融资、仓单融资到与大企业合作的保兑仓融资，从国内信用证融资、到基于保险公司信用的保单融资，这些创新产品及其组合、扩展，涵盖了企业整个供应链的各个环节和全部过程，企业可以感受到与出口融资一样的便利。“人民币结算”产品系列秉承“以客户为中心”的理念，尽可能减轻客户操作负担，在准确、及时、安全地为客户提供货币给付及资金清算专业服务的同时，为客户提供以结算为基础的融资、理财服务，提高了客户资金使用效益。
从试用过建设银行外贸企业“内贸通”产品的客户反映看，建行创新的产品可以有针对性地解决外贸企业在扩大内销、业务转型中所面临融资服务问题，对外贸企业加速资金周转、扩大产品销售等都有建设性的帮助，同时也为国内银行开展产品创新、提高客户服务水平提供了可供借鉴的蓝本。
背景链接：

“内贸通”产品包括“国际贸易融资”、“供应链融资”和“人民币结算”三大系列共三十一个产品。

“内贸通”产品的第一个系列是“国际贸易融资”产品系列。在全球贸易一体化的大背景之下，企业的采购、销售已突破了国内外的界限，例如外销的客户市场在境外，但原材料采购、销售可能在境内；反过来，内销的客户市场在境内，但采购很可能在境外。这就意味着，单纯的国际或国内贸易融资产品都不能满足客户的需求，银行必须要提供整体的解决方案，既能支持进出口业务，又能延伸到境内贸易。建设银行推出的“国际贸易融资”产品系列适应了外贸企业的内销需求，打破国际、国内贸易的界限，为客户设计了内外贸一体化的国际贸易供应链授信整体解决方案，将各种贸易融资产品都纳入到国际贸易供应链授信服务体系，创新性地设计了票证通、证证通、前置打包贷款、前置订单融资、前置发票融资、前置信托收据贷款等贸易融资产品，将外贸企业的境内外销售和采购连接起来。例如，其中的“票证通”产品，客户在内销中以采购方开出的银行承兑汇票作为结算方式，建设银行以此为质押为客户开立进口信用证，满足客户采购原材料的需求，可以为境外采购、境内销售的客户在销售前的采购提供授信便利。出口转内销的客户，内销业务刚刚起步，外销仍然占主导，建设银行的服务方案就考虑了内外贸一体化的需要，通过提出的“融链通”方案，可以很好地稳定客户的贸易渠道。再如，前置打包贷款和前置订单融资为客户的供货商提供发货前融资，使其供应商能稳定地供货，供货商发货后，建行又可以继续提供前置发票贴现，使供货商提前收账，而客户则可通过延长账期的方式降低采购成本。当然，客户也可以直接申请前置融资，由建设银行先向其境内供货商付款，然后用外销或内销的销售回款归还建行的融资。

“内贸通”产品的第二个系列是“供应链融资”产品系列。目前，我国在许多产业形成了完整的供应链，这是改革开放三十年的重要成果，也是我国与其他新兴国家竞争最重要的优势。产业经济的发展已从企业与企业的竞争转向了供应链与供应链之间的竞争，国内许多企业都在通过改善上、下游供应链关系，整合和优化供应链中的信息流、物流、资金流，以获得可持续的竞争优势。对于广大外贸企业客户来说，在转型参与国内市场的过程中，尽快适应供应链竞争的市场环境、解决供应链整合和优化所面对的各项难题特别是融资问题，是保持和提升企业竞争力的最佳选择。建设银行的“供应链融资”系列产品，正是为了协助客户强化供应链管理、满足供应链各环节的资金需求。从供应商收到订单开始的订单融资，到买入应收账款的国内保理业务；从基于物流的动产融资、仓单融资到与大企业合作的保兑仓融资；从国内信用证融资，到基于保险公司信用的保单融资。这些创新产品及其组合、扩展，涵盖了企业整个供应链的各个环节和全部过程。建行已成功地为众多企业提供量身定制的供应链整体融资服务方案，有效解决了上下游企业融资难题，提高了企业资金使用效率，在节约企业财务成本及管理成本的同时，也降低了整个供应链的融资成本，带动了整个供应链畅通、高效、快速、健康发展，大大增强了企业及其所在供应链的整体竞争优势和可持续发展能力。比如国内保理业务，企业凭借应收账款，无需其他抵押担保就可得到便捷融资，并且可以提前拿到货款，加速资金周转，提高资金使用效率，增强订单承接能力企业，同时还可以得到银行对大量应收账款进行全面管理的服务。外贸企业转型内贸最大的挑战就是建立新的国内销售和服务渠道，而今随着网络经济和电子商务的蓬勃发展，通过网络做生意已经越来越成为许多企业的选择，电子商务因其成本低、效率高、范围广的特点也将是外贸转型内贸企业拓展市场的一个很好的选择。建行首创的“e贷通”系列产品，就是与网络交易平台合作，专门为电子商务客户提供融资服务的产品，目前建行已经向1300余家电子商务客户发放了30多亿贷款，位居同业首位，正在与众多网络交易平台合作，为更多的电子商务客户提供融资支持。“并购贷款”是今年商业银行刚刚开展的新业务，为外贸企业提供了成功转型的新模式，建设银行是今年在国内第一家发放“并购贷款”的商业银行，并购贷款业务量位列同业首位，既支持了钢铁、电力等行业的龙头企业的并购融资，也为有发展潜力的优质民营企业的转型和重组提供了并购贷款支持；正是在广东省内，建设银行为一家原本从事海外代工为主的外贸企业客户收购国内市场品牌和渠道提供了并购融资支持，帮助企业成功实现了战略转型。

“内贸通”产品的第三个系列是“人民币结算”产品系列。近年来，建设银行积极拓展，不断创新，发展了品种齐全的支付结算产品，形成了5大类、50余种支付结算产品体系，能够满足各类客户的人民币支付结算需求。“人民币结算”产品系列是基于建行遍布全国的8,000多个对公业务网点服务网络，日益迅捷的电子网络渠道，以及相配套的热情耐心、专业专注、服务周到的柜面结算人员和客户经理，确保为客户及时提供遍及全国的人民币支付结算服务。截至目前，在建设银行开立的对公人民币账户有210多万户。此次推出的“人民币结算”产品系列，是在充分发挥传统结算产品优势的基础上进行的结算类升级产品组合。在“人民币结算”产品系列中，既有在全行任一网点可以办理收付款的“实时通”业务，又有兼具融资结算功能的“国内信用证”产品；既有客户非常关注的账户信息报告产品，也有服务货物通关的“银关通”等代理结算产品；既有兼具结算和理财性质的账户周期支付限额管理、多级账户现金池、账户定向收付控制等流动性管理产品，更有对公理财一户通等投资理财产品。在上述产品基础上，建行还为制造、零售等11个行业制定了行业现金管理解决方案。“人民币结算”产品系列秉承“以客户为中心”的理念，尽可能减轻客户操作负担，在准确、及时、安全地为客户提供货币给付及资金清算专业服务的同时，为客户提供以结算为基础的融资、理财服务，提高了客户资金使用效益。以这个系列的主要产品“国内信用证”为例，这一产品兼具结算和融资功能，与国际贸易常用的国际信用证的区别是，国内信用证适用于国内企业之间商品交易的结算，是不可撤销、不可转让的跟单信用证，以人民币计价，只限于转账结算。对于国内贸易而言，采用国内信用证办理结算具有银行信用，贸易双方可以通过国内信用证结算方式增强交易的安全性，降低双方贸易风险；同时，通过建行国内信用证项下的打包贷款、卖方融资、买方融资业务等系列产品，还可以加快企业的资金流转速度，最大程度满足了买卖双方的各项需求。国内信用证一经推出就受到了客户的广泛推崇。例如辽宁华锦通达化工股份有限公司从事石油及石油化工产品生产和销售，通过使用建行的国内信用证开证、议付等产品，实现了外贸与内贸的顺畅结合。
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